7 levnych aprav, které
zvysi prodejni cenu vasi
nemovitosti




Vitejte u tohoto e-booku!

NiZe naleznete 7 tipU, jak prichystat do prodeje vasi nemovitost tak, aby
puUsobila co nejlépe. U kazdého bodu naleznete také akéni kroky na vikend,
které vysvétluji postup pripravy. Snad se vdm bude néktery z téchto tipQ
hodit!
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1. Odosobnéni: Pryc s vasim Zivotem

Zni to tvrdé, ale je to absolutni zaklad uspésného prodeje: Kupujici nechce
vidét, jak v nemovitosti Zijete vy. Potfebuje mit prostor pro vlastni fantazii.
Pokud je byt plny vasich osobnich véci, bude si pfipadat jako na navstéve u
cizich lidi, ne jako ve svém budoucim domové.

Akeni kroky na vikend:

e Sbalte vzpominky: Sundejte rodinné fotografie, diplomy, détské
kresby z lednicky i sbirku suvenyrd z dovolenych.

e Schovejte hygienu: V koupelné uklidte vSechny pouzité kartacky,
Sampony, holitka a |éky do skfinék. Nechte venku jen Cisty rucnik a
hezké tekuté mydlo.

Cista kuchyiiska linka: Odstrafite z linky v3e, co neni nezbytné. Nechte
tam maximalné kavovar nebo misu s Cerstvym ovocem. Prostor bude
pusobit mnohem vétsi.
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2. Kouzlo bilé barvy: Nejlevnéjsi
rekonstrukce na svété

Mate v obyvaku syté Cervenou sténu, v loznici bréalové zelenou a v
détském pokoji tapetu se spidermanem? Pro vas je to mozna utulné, ale
pro 90 % kupcl to bude rusivé. Vyrazné barvy opticky zmensuji prostor a
nuti kupce premyslet nad tim, kolik prace (a penéz) je bude stat to
premalovat.

AkEni kroky na vikend:

e Kupte bilou barvu: Neutralni bila, jemna krémova nebo svétle Seda
jsou sazkou na jistotu.

e Prosvétlete tmavé kouty: Bila barva odrazi svétlo. Tmava predsin
nebo mensi pokoj budou po vymalovani na bilo pldsobit o 20 % vétsim

Vv s

Zasadrujte dirky: NeZ zacnete malovat, kupte si malou tubu sadry a
zatmelte vSechny dirky po hiebiccich a obrazech. Byt bude pUlsobit jako
novostavba.
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3. Syndrom "rozbitého okna": Opravte
drobnosti

Kupujici maji zabudovany radar na chyby. Kdyz uvidi kapajici kohoutek,
vrzajici dvere nebo uvolnénou zasuvku, zacne v jejich hlavé pracovat
podvédoma kalkulacka: "Pokud se majitel nestaral o tohle, co vsechno je
rozbité uvniti? V jakém stavu jsou asi trubky nebo elektrina?" KvUli
korunovym polozkam zacnou vyZadovat stotisicove slevy.

AkEni kroky na vikend:

o KriZovy Sroubovak do ruky: Projdéte byt a dotahnéte vSechny kliky,
panty u skfinék a uvolnéné prahy.

e Zarovky a voda: Vyménte viechny prasklé Zarovky (kupujici €asto
zkousi vypinace). Vymeénte tésnéni v kapajicim kohoutku.

Nové prkénko: Pokud je zachodové prkénko zazloutlé nebo poskrabané,
kupte za 300 K& nové. Je to detail, ktery déla obrovsky rozdil v pocitu
Cistoty.




4. Budiz svétlo: Prosvétleny byt = drazsi byt

Tmavé prostory pUsobi tisnivé, depresivné a opticky zmensuji metraz.
Svétlo naopak prodava. Vasim cilem je dostat do nemovitosti co nejvice
prirozeného i umélého svétla.

Akeni kroky na vikend:

e Umyjte okna: Zni to banalné, ale Cista okna propusti az o tfetinu vice
svétla. Sundejte tézké zavésy a vytahnéte zaluzie UpIné nahoru.

e Strategické sviceni: Pfred kazdou prohlidkou i pred focenim rozsvitte
vSechna svétla v byté. | pfes den!

e Sjednotte Zarovky: Do lustrd a lamp dejte silné Zarovky. Pozor ale na
barvu svétla - vyhnéte se "studené bilé" (pdsobi jako v nemocnici) a
zvolte "teplou bilou”, ktera navozuje pocit domova.
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5. Generalni Uklid a vané: Cilime na smysly

Byt musi zafit a vonét. Pokud citite pfi vstupu zatuchlinu, cigarety,
smazené jidlo nebo kocici zachod, je to obrovsky problém, ktery kupce
okamZité odradi. Cistota podvédomé signalizuje, Ze se o nemovitost dobFe
staralo.

Akéni kroky na vikend:

e Koupelna a kuchyn prodavaji: Vydrhnéte spary mezi dlazdickami,
odstrante vodni kamen z baterii a vyleStéte zrcadla, dokud nebudou
bez jediné Smouhy.

e Pozor na chemické osvéZovace: Laciné viiné do zasuvky pUsobi
podezrele (kupec si mysli, Ze néco maskujete).

e PFirozena vliné: Pred prohlidkou poradné vyvétrejte. Uvarte Cerstvou
kavu, nebo dejte do trouby na chvili rozpéct skofici. Viné domova
funguje jako spolehlivy magnet.
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6. Dejte kazdé mistnosti jasny ucel

Mate z jednoho pokoje napUl loZnici pro hosty, napul skladisté zimniho
obleceni a k tomu v rohu rotoped s pfehozenym pradlem? Kupuijici z toho
bude zmateny a ziska pocit, Ze v byté neni dostatek Ulozného prostoru.

Akeni kroky na vikend:

o Definujte funkci: Pokud je to pracovna, nechte tam jen stdl, Zidli a
lampu. Pokud je to loZnice, dejte tam Cisté povlecenou postel a nocni
stolky.

o Uklidte pfebytecny nabytek: V3e, co prekazi v prichodu, musi pry¢
(klidné do garaze nebo do sklepa). Byt musi , dychat”.
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7. Prvni dojem zacina uz prede dvermi

Lidé se rozhoduji v prvnich 10 vtefinach. NeZ viibec odemknete dvere
bytu, kupujici uz ma urcity pocit, jestli se mu na daném misté libi. Prodej
zacina uz na ulici pfed domem nebo na chodbé pred bytem.

Akeni kroky na vikend:

e Vycistéte vstup: Umyjte vchodové dvere, a pokud jsou odrené,
pretrete je. Opravte jmenovku na zvonku, at nepUsobi odrbané.

e Nova rohozka: Vyhodte starou rohoZzku a kupte uplné novou,
neutralni (stoji 200 Kc). Je to detail, ktery Fekne "vitejte".

e Vyklizena chodba: Ujistéte se, Ze na chodbé pred bytem nejsou
pohazené staré boty, deStniky nebo odpadky a Ze tam sviti svétlo.
Prvni krok do vaseho svéta musi byt dokonaly.




PRO TIP: Investice, ktera se vyplati

e Pokud byste prece jen chtéli do prodeje lehce zainvestovat a mate
staré vchodové dvere, vymérnite je za nové bezpecnostni. Zajemci uz
pfi pfichodu k bytu uvidi ten obrovsky rozdil oproti ostatnim
nemovitostem, které navstivili.

e Predstavte si to jako dokonaly celek: pokud hned u vstupu narazi na
krdsné, bezpecné dvere, uvnitr je privita viiné Cerstvé upecené buchty,
kazdy pokoj bude hezky prosvétleny a bude mit sv(j jasny Ucel...

e V odich potencialnich kupuijicich pravé vase nemovitost stoupla na
cené o nizsi stovky tisic korun.




Zaver
Zvladli jste to? Skvéla prace!

VasSe nemovitost je nyni perfektné pfipravena zaujmout kupce a prodat se za maximum
své hodnoty. Vase Sance na rychly a vyhodny prodej prave stouply o desitky procent.

Tim ale cely proces teprve zacina.
Nechcete na to byt sami a riskovat chybu? Nedivim se vam.

Zajima vas, jakou ma vaSe nemovitost po téchto upravach aktualni trzni hodnotu?
Nebo si jen chcete nezavazné popovidat o tom, jaky by byl nejlepSi postup pro vasi
konkrétni situaci?

Nabizim vam nezavaznou konzultaci a odhad trZni ceny vasi nemovitosti zcela
zdarma. Spolecné se podivame na to, jak z vaSeho prodeje dostat maximum a bez
zbytecného stresu.

Zavolejte mi na: 739 625 548
Napiste mi na: jan.bartek@century21.cz

Vice o mné a mé praci najdete na: www.jan-bartek.cz nebo na instagramu
realitakjanbartek

TéSim se na vasi zpravu!

Ing. Jan Bartek



